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ณ โรงแรมโกลดอ์อรคิ์ด ถนนวิภาวดีฯ-สุทธิสาร กรุงเทพฯ

หลกัสูตร ทกัษะการวิเคราะห ์และ การวางแผนการขาย

หลกัการและเหตผุล

      การขายในโลกธรุกจิทกุวนันี ้ยิง่ทวคีวามรนุแรงมากขึน้ สภาพแวดลอ้มมกีารเปลีย่นแปลงอยา่งรวดเร็ว
และยากทีจ่ะคาดเดา คูแ่ขง่แตล่ะรายตา่งสรา้งกลยทุธม์าตอ่สูแ้ขง่ขนั การขายยิง่ยากขึน้เป็นทวคีณู ดงันัน้ 
การขายจําเป็นตอ้งมกีารกําหนดเป้าหมายการขาย   การจัดทําแผนการขายทีช่ดัเจนและเหมาะสมกบัสภาพ
ธรุกจิ  การวเิคราะหแ์ละวางแผนการขายทีด่ยีอ่มสรา้งความมัน่ใจในการขายทัง้แกผู่บ้รหิาร ผูจั้ดการขายและ
พนักงานขายทกุคน เนือ่งจากแผนการขายจะทําใหก้ารกําหนดทศิทางการขายเป็นไปอยา่งชดัเจน มุง่สู่
เสน้ทางเดยีวกนั ในทางตรงขา้ม หากผูจั้ดการมกีารวางแผนทีไ่มเ่ป็นระบบระเบยีบ ยอ่มสรา้งปัญหาตามมา
อยา่งมาก ไมว่า่จะเป็นการวดัผลทีไ่มไ่ดผ้ล และการขายทีไ่มเ่ป็นไปตามเป้าหมาย

        หลกัสตูรนีจ้งึไดพั้ฒนาขึน้มาเพือ่ตอบสนองให ้หวัหนา้พนักงานขาย ผูจั้ดการฝ่ายขาย และพนักงาน
ขาย ไดเ้รยีนรูท้กัษะการวเิคราะหแ์ละวางแผนดา้นการขายอยา่งเป็นระบบ ครบวงจร ไดส้มัผัสเทคนคิและ
ประสบการณ์จรงิจากวทิยากร เมือ่จบการอบรมผูเ้ขา้สมัมนาจะสามารถประยกุตแ์ละตอ่ยอดความรูใ้นเรือ่งนี ้ได ้
ดว้ยดว้ยตนเอง

หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา

1.กรอบแนวคดิ: ความสําคญัและประโยชนข์องแผนการขาย

2.สว่นประกอบของแผนการขาย

3.ขัน้ตอนการวเิคราะหแ์ละวางแผนการขาย (Sales Planning )

•การวเิคราะหส์ถานการณ์ทางการตลาด (SWOT Analysis)

•การเขา้ใจและการประยกุตใ์ช ้“Five Forces of Competition”

•การพยากรณ์การขาย (Sales Forecasting)

•การกําหนดเป้าหมายการขาย (Sales Goal Setting) สําหรับพนักงานขาย

4.กจิกรรม Workshop: การวเิคราะหส์ถานการณ์ของธรุกจิเพือ่การขาย

5.กจิกรรม Workshop: การวางแผนการขาย (Sales Road-mapping) 

6.การนําเสนอแผน Sales Road-mapping จากผูเ้ขา้สมัมนา

7.ขอ้มลูการวางแผน

8.การประยกุตใ์ชแ้ผนการขาย- แผนปฏบิตักิารสําหรับพนักงานขาย

9.การตดิตามและการควบคมุแผนการขาย

10.เครือ่งมอืสนับสนุนแผนการขาย

11.ขอ้ควรระวงัในการวเิคราะหแ์ละจัดทําแผนการขาย

12.สรปุ คําถาม และ คําตอบ

•วทิยากร: 
อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร
•อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขาย
และฝ่ายการตลาด 

•บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั 
จากสหรัฐอเมรกิา  

•Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร 
บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัน่ จํากดั 
(มหาชน) 



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสูตร ทกัษะการวิเคราะห ์และ การวางแผนการขาย

ราคาปกติท่านละ 3,900 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,173 บาท

สมคัรก่อนวนัท่ี 11 เมษายน  2561 เหลือเพียง! ท่านละ 3,400 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม)

บริษทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 

ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสัง่จา่ย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร
•  เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้
•  ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพ่ือเขา้รว่มสมัมนา

ชือ่บรษัิท /หน่วยงาน...................................................................................................................................

ทีอ่ยูบ่รษัิท.................................................................................................................................................

                  
1. ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

2. ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

3. ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

4.   ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

5.   ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................
                  

โทรศพัท ์.......................................................... เบอรต์อ่........................................ โทรสาร ...................................

หมายเหต ุ...........................................................................................................................................................

การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถท่ีจะยกเลิกการเขา้อบรมได ้ในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของค่า

สมคัร และในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คืนเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากน้ีแลว้ บริษัทฯ จะไมคื่นเงินใดๆ ทั้งส้ิน 

การจองมีผลเมื่อชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพื่อเป็นหลกัฐานในการสาํรองท่ีนัง่


